
「食」を通して地域を笑顔に!
お客様に選ばれる（地域一番店となる）ための販売戦略とは?

8月18日(月)～22日(金)
9月8日(月)～12日(金)
1、5日目:9:30～15:00
2～4日目:9:00～15:00

※申込締切:各開催日初日の10日前
4日間のみ、3日間のみの参加も可能です!

全学年・全学部対象
交通費・昼食支給あり

インターンシップ担当:早瀬
TEL:076-421-1500 MAIL:saiyou@oosakaya-shop.co.jp

1日目（富山県民会館）
業界・会社説明
お店のコンセプト、特徴を知る（就業体験について）
お客様を笑顔にする接客とは（接客練習）

2～4日目（大阪屋ショップ店舗）
惣菜・青果・日配グロス（非生鮮食品）部門での
就業体験
「お客様に選ばれるためのお店作り」を学びます

5日目（富山県民会館）
課題解決型グループワーク
（お客様に選ばれるためのお店作りとは?）
大阪屋ショップの働き方について
（将来のキャリアについて考える）

★個別フィードバックあり
※時間、内容は変更となる場合がございます。

昨年の参加者の声
・様々なところでお客様のことを考えた気遣い
があるから多くのお客様に信頼されているのだ
と感じた。
・売場を作る際にお客様のことを考えながら作
ることができ、自分の成⾧を感じた。
・普段利用している場所の仕事を知ることで、
自分が知らなかった仕事があることを知った。

開催日時 開催内容

申込はこちらから

マイナビ2027・リクナビ
からの申込も可能です。



大阪屋ショップの笑顔の秘密はこちらから 


